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Регистрационная форма для участия в программе Powercom Partner’s Program
Уважаемые Партнеры!

Обязательным условием получения партнерского статуса или поддержки статуса авторизованного партнера является наличие у нас заполненной анкеты. Просим вас прислать заполненные анкеты по адресу sales@pcm.ru с темой «Запрос на авторизацию» или «Ежегодная авторизация 2014-2015», согласно поводу обращения.
Пожалуйста, постарайтесь быть точными в Ваших ответах. Все поля обязательны для заполнения.

Информация, указанная Вами при заполнении данной анкеты предназначена только для внутреннего использования POWERCOM и не подлежит разглашению.

ЧАСТЬ I. Информация о компании

1. Общая информация

	Название компании
	

	Город
	

	Индекс
	

	Почтовый  адрес
	

	Телефон
	

	Web-адрес
	

	URL страницы на вашем сайте с ИБП POWERCOM
	

	Логотип
	

	Схема проезда
	

	E-mail (общий)
	

	E-mail (личный)
	

	E-mail для получения информации о программах 
	


2. Деятельность Вашей компании (% от оборота)

	Системная интеграция/проектный бизнес
	

	Розничные продажи
	

	Продажи через  свою дилерскую сеть 
	

	Другое (ваш вариант ответа)
	


3. В каких регионах находятся Ваши заказчики (укажите в % от объема бизнеса):
	Москва
	
	Сибирь
	

	Центральная Россия
	
	Дальний Восток
	

	Урал
	
	Украина
	

	Северо-Запад
	
	Беларусь
	

	Поволжье
	
	Страны Азии
	

	Южная Россия
	
	Страны Закавказья
	


4. Дополнительная информация

	Должность


	ФИО
	e-mail
	Включить в рассылку новостей (да/нет)

	Президент
	
	
	

	Генеральный директор
	
	
	

	Директор по продажам
	
	
	

	Директор по маркетингу
	
	
	

	Менеджер по закупкам
	
	
	


Часть II. Коммерческая информация

1. Сведения о закупках продукции Powercom. Если Вы производите закупки, используя несколько названий вашей компании, пожалуйста, укажите их все.

	Дистрибутор
	Название у дистрибутора

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


2. ИБП каких производителей вы продаете?

	Производитель
	% от общих продаж ИБП

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


3. Какие действия Powercom может предпринять, чтобы ваша компания увеличила долю ИБП Powercom в ваших закупках? 
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4. Интересно ли Вашей компании подписывать план закупок для получения более выгодных условий работы с Powercom (выделите один из вариантов)?
· Да

· Нет

· Не знаю 

5. Имя, фамилия и должность сотрудника, заполнившего документ  
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